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RESUMO: O objetivo deste trabalho é verificar se a taxa efetiva de IRC condiciona a
capacidade de internacionalizacdo das 250 maiores empresas portuguesas exportadoras
para 0 mercado comunitario. Para além da taxa efetiva de IRC, estudaram-se outras
variaveis independentes que de acordo com diversos estudos, condicionam o nivel de
internacionalizagdo: outros beneficios fiscais, custos financeiros, dimenséo, idade das
empresas, rendibilidade do negocio, ritmo de crescimento, setor de atividade e nivel de
passivo. De acordo com os resultados, as variaveis estatisticamente relevantes no impacto
sobre o nivel de internacionalizacdo foram, a taxa efetiva de IRC, os outros beneficios
fiscais, o nivel de custos financeiros da atividade, a dimens&o, o setor da atividade onde
as empresas se enquadravam e o nivel de passivo. Relativamente ao impacto do nivel de
tributacdo sobre a capacidade de internacionalizacéo, verificou-se que quanto maior era
a taxa efetiva de IRC menor o nivel de internacionalizacao.
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ABSTRACT: The objective of this paper is to verify if the effective rate of IRC
conditions the internationalization capacity of the 250 largest Portuguese exporting
companies to the Community market. In addition to the effective IRC rate, other
independent variables were studied that, according to various studies, determine the level
of internationalization: other tax benefits, financial costs, size, age of the companies,
profitability of the business, growth rate, activity and liability level. According to the
results, the statistically relevant variables in the impact on the level of internationalization
were, the effective rate of corporate income tax, the other tax benefits, the level of
financial costs of the activity, the size, the sector of activity where the companies fit, and
the level of liabilities. Regarding the impact of the level of taxation on internationalization
capacity, it was found that the higher the effective rate of IRC, the lower the level of
internationalization.
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1. INTRODUCAO

“Hoje o mundo ¢ um s6 mercado. Ja ndo € possivel encarar a atividade de uma empresa somente no contexto
do seu mercado nacional. Por um lado, as empresas tém de lidar com a competi¢do internacional nos
mercados domésticos e, por outro, de penetrar nos mercados externos para tirar partido das novas
oportunidades de negocio.” (Freire, 1998).
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Contudo, a internacionalizago exige, entre outros, investimentos que permitam um conhecimento melhor
dos mercados de destino e dos diversos intervenientes internacionais, que garantam a realizacdo de todas
as etapas da cadeia de valor do negdcio com a eficacia necessaria para fazer chegar os produtos com as
caracteristicas e nos prazos combinados junto dos clientes finais. Para a realizacdo desses investimentos é
fundamental que existam fontes de financiamento capazes de suprimir as necessidades financeiras, tendo a
capacidade de autofinanciamento uma importancia vital para a internacionalizacdo dos negécios. Face ao
nivel de tributacdo elevado do sistema fiscal portugués, presume-se que a capacidade de autofinanciamento
possa ser condicionada pela fiscalidade e, consequentemente, o proprio nivel de internacionalizacdo das
empresas.

Assim, o objetivo deste trabalho de investigacao é evidenciar que a capacidade de internacionalizacdo das
empresas pode ser condicionada pelas obrigaces fiscais a que as mesmas estéo sujeitas, destacando-se pela
sua importancia, o imposto sobre o rendimento das pessoas coletivas (IRC). Para a realizacdo deste estudo
empirico utilizou-se como amostra as 250 maiores empresas portuguesas exportadoras para 0 mercado
comunitario, em virtude de que este, representa cerca de 75% do volume total das exportagdes nacionais.

2. ENQUADRAMENTO TEORICO
2.1 Sistema fiscal portugués

De acordo com Sanches (2007) o sistema fiscal portugués tem a sua base na Constituicdo da Republica
Portuguesa (CRP), responsavel por definir os principios orientadores, no que diz respeito aos impostos,
bem como aos direitos e garantias dos contribuintes. Segundo o artigo 103° da CRP, os impostos sdo criados
por leis, logo é em Assembleia da Republica que se determinam as incidéncias e as taxas a aplicar aos
impostos.

Martins (2015) salienta que os principais objetivos do sistema fiscal portugués sdo alcancar a justica e,
deste modo, existir uma igualdade perante o imposto de todos os contribuintes, a certeza, e eliminar assim
o arbitrio no lancamento do imposto, a simplicidade, de forma a simplificar as obriga¢des que os
contribuintes tém de cumprir, a economia, com o intuito de serem alcancadas as maiores receitas possiveis
com 0 menor custo e, a equidade, tornando o imposto justo a todos os contribuintes. Se o sistema fiscal ndo
cumprir estes pontos, contribui para que exista fraude ou evaséo fiscal.

Pimentel (2013) defende que para que um sistema fiscal promova o crescimento econémico devera ser
transparente, equitativo, simples e eficiente.

No artigo 104° da CRP séo estabelecidos os principios sobre 0 modo como os encargos sao divididos entre
pessoas singulares e coletivas e estabelece a existéncia de impostos sobre o patriménio e sobre o consumo.
No imposto sobre o rendimento pessoal o principal objetivo é diminuir a desigualdade. E um imposto tnico
e progressivo, que tem em conta as necessidades e rendimentos do agregado familiar. Por sua vez, o imposto
sobre o rendimento coletivo tributa as empresas pelo seu rendimento real. Os impostos sobre o patriménio
tém como principal objetivo promover a igualdade entre os cidaddos. Os impostos sobre o consumo
permitem adaptar a estrutura do consumo a evolugdo das necessidades do desenvolvimento econdmico e
da justica social, onde os bens de consumo de luxo deverdo ser mais onerados.

Sistema fiscal portugués — O imposto

“Os impostos afetam a vida de todos nés. Moldam as rela¢Ges entre os cidaddos, as empresas e o Estado, e
tém impacto na politica, na economia e na sociedade” (Quest, 2016, p.3). Segundo Sapage (2016) o SISA
foi o primeiro imposto portugués. Considerado como uma inovagéo fiscal veio alterar toda a natureza das
receitas da época. Primeiramente foi considerado como um imposto temporario e implementado de forma
a ajudar na cobertura das despesas da guerra. Porém, mais tarde, na época de D. Jodo I, tornou-se um
imposto permanente, quando foi assumido como a principal fonte de receitas da monarquia. Para Martins
(2011) com as Guerras da Restauracdo (1640-1668) e com as inovacgdes fiscais a serem introduzidas em
tempo de guerra, surgiu em 1641 o primeiro imposto direto portugués sobre o rendimento, cobrado pelo
Estado: a décima. Este imposto tinha como intuito financiar as Guerras da Restauragdo e repor assim a
independéncia de Portugal, que nesta altura se encontrava sob dominio espanhol.



De modo, a garantir a funcionalidade de servigos publicos e coletivos, o Estado tem a necessidade de
financiar os seus gastos e encontrar recursos para prestar 0s servigos a populacdo. Desta forma, o imposto
é um tipo de receita publica, que embora ndo seja a Unica receita que o Estado obtém, é considerada a mais
importante “por ser decisivo no conjunto de todas as receitas e por se revelar um instrumento cujas fungdes
excedem as meramente fiscais”. (Coelho, et al, 2015, p.30).

“O imposto ¢ definido como uma prestagdo pecunidria, coativa, unilateral, a titulo definitivo, sem caracter
de sancdo, devido ao Estado ou outros entes publicos com vista a realizagédo de fins publicos. O objetivo
primordial do imposto é ser usado como um instrumento de politica econdmica e social.” (Silveira, 2016,
p.7). “O imposto tem como contetido um dever de prestar que surge pela simples verificacdo de um facto
previsto na lei, dando origem a uma relagéo juridica tributaria.” (Sanches, 2007, p.22).

Para Mota e Pereira (2000) os impostos ao nivel da sua estrutura estdo organizados em diferentes fases:

- Alincidéncia determina quais as situa¢fes que estdo sujeitas a impostos e sobre quais contribuintes
recai 0 imposto (Campos e Lazaro, 2005). Assim, a incidéncia pode ser real ou pessoal:
= Aincidéncia real ou objetiva, determina a riqueza tributada ou os pressupostos que definem
0s elementos objetivos do facto tributario;
= Alincidéncia pessoal ou subjetiva, determina quem esta sujeito a determinado imposto.

- Aisencdo representa toda a excegdo de incidéncia que determina que o sujeito passivo ndo tem que
pagar o imposto;

- A determinacdo da matéria coletavel é o modo como é calculado o valor que € sujeito as taxas do
imposto;

- Ataxaindica-nos a percentagem a aplicar para calcular o montante que o contribuinte devera pagar. A
taxa pode ser progressiva, regressiva ou fixa. Uma taxa progressiva significa que aumenta conforme a
matéria coletavel, enquanto a taxa regressiva diminui com a matéria coletavel. J4 a taxa fixa mantém-
se igual independentemente da matéria coletavel;

- Aliquidagdo inclui os procedimentos de aplicacdo da taxa do imposto sobre a matéria coletavel, de
forma a obter-se o valor final do imposto que o sujeito passivo tem que pagar;

- O pagamento é 0 momento em que o sujeito passivo é obrigado a pagar o imposto ao Estado. O sujeito
passivo tera, normalmente, 30 dias para efetuar o pagamento do imposto, depois de notificado. Quando
existir um atraso no pagamento o sujeito passivo estara sujeito a juros de mora;

- As garantias foram criadas para mediar os conflitos existentes entre o Estado e os cidad&os, estando
contempladas nos respetivos codigos. Ja as infracGes e as devidas puni¢des estdo previstas no Regime
Geral das InfragBes Tributéarias.

Sistema fiscal portugués — Tipos de Imposto

Moura (2014) afirma que todos os atos comerciais praticados diariamente sdo sujeitos a tributagdo, pelo
gue podemos considerar os impostos como a maior fonte de receita do pais. O sistema fiscal portugués é
composto por varios tipos de impostos, destacando-se entre outras, as seguintes classificagdes: diretos e
indiretos, obrigagdo Unica e base temporal, pessoais e reais, taxa fixa e taxa variavel, estadual e ndo estadual
e impostos sobre o rendimento, consumo e patrimonio.

“Nos impostos diretos existe, uma coincidéncia entre o devedor do imposto e aquele que o vai suportar em
termos econémicos, enquanto, nos impostos indiretos, o devedor do imposto procede a sua repercussdo
junto daquele que o deve suportar.” (Sanches, 2007, p.25).

Costa (2016) afirma que a principal diferenca entre o imposto direto e o imposto indireto é a incidéncia.
Enguanto o imposto direto incide sobre o rendimento ou sobre o valor patrimonial de um individuo ou sobre
o rendimento de uma entidade, (sdo exemplos de imposto direto o imposto sobre o rendimento das pessoas
singulares - IRS, o imposto sobre o rendimento das pessoas coletivas - IRC e o imposto municipal sobre
imdveis - IMI) e sdo pagos pelo contribuinte diretamente ao governo ou a administracédo fiscal, o imposto
indireto incide sobre o consumo do individuo, e temos como exemplos na legislagdo nacional, o imposto
sobre o valor acrescentado - IVA e 0 imposto sobre transmissdes onerosas de imoveis - IMT, que sdo pagos
pelo contribuinte nas operagdes econdémicas que realiza.



Freire (2006) salienta que ao contrario do imposto direto, em que o contribuinte “sente” a aplicagdo do
imposto no momento em que recebe a remuneragdo ou patriménio, no imposto indireto o contribuinte ndo
“sente” a aplica¢do do imposto, pois o produto que adquire ja tem um preco pré-definido com o valor do
imposto incluido.

“Outra das distingdes a apresentar ¢ aquela que separa os impostos de obrigagéo unica —em que a divida
fiscal resulta da verificacdo de um certo facto tributario previsto na lei — dos impostos de base temporal,
nos quais vai contar, para a formacdo completa da obrigacdo tributaria, a sucessao de factos unidos pelo
decurso de um certo periodo de tempo” (Sanches, 2007, p,27).

Oliveira (2011) refere que a diferenca entre o imposto de obrigacdo Unica e o imposto periddico, é a
caducidade e a prescrig8o e o prazo de cobranga, ou seja, se 0 imposto incidir num facto isolado, que néo
se repete mais, 0 imposto é de obrigacdo Unica. Sdo exemplos, o imposto municipal sobre transmissdes
onerosas de imdveis, imposto de selo e imposto sobre o valor acrescentado. Se o imposto incidir sobre
factos que permanecem periodicamente, que se sucedem ano apds ano, é considerado como periddico,
sendo exemplos disso 0 imposto sobre o rendimento das pessoas singulares, o imposto sobre o rendimento
das pessoas coletivas, 0 imposto municipal sobre iméveis e o imposto Unico de circulagéo.

“Uma outra distingdo que conserva alguma importancia ¢ a disting@o entre impostos pessoais, como o IRS,
e impostos reais, como os impostos de consumo. O que distingue estes dois tipos de impostos é que,
enguanto os pessoais sdo configurados em torno das caracteristicas especificas dos sujeitos passivos
legalmente definidos, os impostos reais configuram-se predominantemente em torno do lado material.”
(Sanches, 2007, p.29).

Para Oliveira (2011) tanto o imposto real como o imposto pessoal incidem sobre os rendimentos do
contribuinte, a diferenca entre eles, € que no imposto real ndo ha consideracdo pela capacidade contributiva
do sujeito passivo (IMI, IMT, IVA e IRC), enquanto no imposto pessoal existe essa consideracdo. O
imposto pessoal tem, assim, uma taxa progressiva e permite que exista uma igualdade entre os contribuintes,
ou seja, 0s contribuintes pagam consoante o0 seu rendimento e consoante as caracteristicas do agregado
familiar. No sistema fiscal portugués o IRS insere-se nos impostos pessoais.

Oliveira (2011) indica que, no imposto de taxa fixa 0 montante a pagar esta implicito na lei e todos o0s
contribuintes pagam um montante de igual valor, sem ter em aten¢do a sua capacidade contributiva. O
imposto de taxa varidvel varia de contribuinte para contribuinte e pode ter dois tipos de taxas:

- A taxa proporcional em que o imposto varia consoante a matéria coletavel do contribuinte, sendo
aplicada uma taxa fixa. Temos como exemplos o IVA, IMI, IMT e IRC;
- Ataxa progressiva onde esta aumenta com o incremento da matéria coletavel (como € o caso do IRS).

Oliveira (2011) refere, ainda, que o imposto estadual é aquele em que o Estado é o sujeito ativo, enquanto
nos impostos ndo estaduais 0 sujeito ativo é uma pessoa coletiva de direito publico que ndo o Estado. O
imposto ndo estadual pode ser um imposto local, quando o principal beneficiario ¢ a Camara Municipal, e
inclui o IMI e IMT. Existe também o caso do imposto parafiscal, em que o beneficiério é a Seguranca
Social.

Finalmente, Ferreira et al (2014), afirmam que o sistema fiscal portugués estd essencialmente organizado
em trés grandes grupos de impostos: os impostos sobre o rendimento, os impostos sobre o consumo e os
impostos sobre o patrimdnio. Os impostos sobre o rendimento englobam o IRS, um imposto Unico e
progressivo que incide sobre o rendimento dos individuos e o IRC, um imposto que incide sobre o
rendimento das entidades coletivas. Nos impostos sobre o consumo destaca-se o IVA (pela sua importancia
no Orcamento de Estado) e tributa as transacdes de bens e servicos. Os impostos sobre o patriménio sdo
compostos por exemplo pelo IMT, um imposto com uma taxa progressiva que tributa as transmissdes
onerosas de imoveis e pelo IMI, um imposto periédico com uma taxa proporcional, que tributa a
propriedade de imdveis.

Em seguida, sera feita uma caracterizagdo mais fundamentada destes trés principais grupos de impostos
(sobre o rendimento, sobre 0 consumo e sobre o patriménio), que representam a maior parte da receita fiscal
no Or¢camento de Estado portugués.



Impostos sobre o rendimento

Pelo Decreto-Lei 442-A/88, de 30 de Novembro o Imposto sobre o Rendimento das Pessoas Singulares
(IRS) foi aprovado e entrou em vigor a 1 de Janeiro de 1989 e incide sobre o valor anual dos rendimentos.
Ate a entrada do IRS, a tributagdo era baseada num “sistema de tributacdo misto, composto por impostos
parcelares, que tributavam as fontes de rendimento, em simultdneo com um imposto complementar de
sobreposi¢ao” (Fernandes, 2015, p.12). O IRS inclui vérias categorias de rendimentos.

De acordo com o artigo 2° do CIRS a tributacdo dos rendimentos da categoria A incide sobre as
remuneracdes provenientes do trabalho por conta de outrem, sendo estas declaradas no anexo A, da
declaracéo anual de rendimentos. A categoria B (artigo 3° do CIRS) inclui os rendimentos decorrentes do
exercicio de qualquer atividade comercial, industrial, agricola, silvicola ou pecuéria e atividades por conta
prépria, ou seja, engloba os trabalhadores independentes e os empresarios em nome individual. Os
rendimentos da categoria B sdo declarados no anexo B para os contribuintes que optem pelo regime
simplificado e no anexo C, se estiverem enquadrados no regime de contabilidade organizada. De acordo
com o artigo 5° do CIRS constam na categoria E os rendimentos provenientes da aplicacdo de capitais e
incluem normalmente as figuras de juros e de lucros e sdo declarados no anexo E. Como rendimentos da
categoria F (artigo 8° do CIRS) sdo consideradas as rendas dos prédios rasticos, urbanos e mistos pagas ou
colocadas a disposi¢do dos respetivos titulares, e sdo declarados no anexo F. De acordo com o artigo 9° do
CIRS, sdo considerados como rendimentos da categoria G, as mais-valias (de titulos e de prédios), as
indemnizagdes que visem a reparacdo de danos ndo patrimoniais, indemnizag@es por danos emergentes ndo
comprovados e por lucros cessantes, as importancias auferidas em virtude da assun¢do de obrigacfes de
ndo concorréncia, independentemente da respetiva fonte ou titulo, e os acréscimos patrimoniais néo
justificados. Os rendimentos séo declarados no anexo G ou G1 (quando nédo estdo sujeitos a IRS, mas que
tém a obrigatoriedade de ser declarados). Quanto aos rendimentos da categoria H, sdo consideradas as
pensdes (por exemplo de reforma, velhice, invalidez ou sobrevivéncia) e as rendas temporarias ou vitalicias,
(artigo 11° do CIRS). Estes rendimentos sdo também declarados no anexo A.

No que diz respeito ao pagamento do imposto, este ocorre em dois momentos distintos: ao longo do ano
através de adiantamentos ao estado que os contribuintes véo realizando por via das retengdes na fonte e
pagamentos por conta; na declaragdo anual de rendimentos onde é feito um acerto de contas entre 0
contribuinte e o estado e se verifica se ha imposto a pagar ou a receber, tendo em consideracdo os
adiantamentos realizados anteriormente ao longo do ano anterior.

Peixoto (2017) explica que através da retencdo na fonte o Estado arrecada uma parcela dos rendimentos
dos contribuintes e, aplica-se a grande generalidade dos rendimentos e contribuintes. Para além disso,
guando um sujeito passivo tem rendimentos da categoria B, para além de eventuais reten¢des na fonte, tem
ainda que efetuar pagamentos por Conta, até ao dia 20 do més de Julho, Setembro e Dezembro (artigo 102°
do CIRS).

Quanto a declaragdo anual de rendimentos, o contribuinte devera pagar ou receber o valor do imposto no
ano seguinte aquele a que correspondem os rendimentos (artigo 97° do CIRS) e sera liquidado da seguinte
forma:

- O contribuinte devera efetuar o pagamento ou recebimento até 31 de Agosto, quando a declaragéo foi
apresentada dentro dos prazos legais e quando a liquidag&o foi efetuada até 31 de Julho (artigo 77° n°1
a) do CIRS);

- O pagamento serd feito até 31 de Dezembro quando a liquidagdo foi feita até 30 de Novembro nos
casos em que nao foi apresentada nenhuma declarac&o (artigo 77° n°1 alinea b) do CIRS).

O decreto-lei 442-B/88 de 30 de Novembro aprovou o IRC e este entrou em vigor no dia 1 de Janeiro de
1989. O cddigo do IRC veio substituir diversos codigos, no que as empresas diz respeito. Numa reforma
anteriormente realizada de 1958 a 1965, os impostos abrangiam o rendimento singular e coletivo
simultaneamente.

“O IRC tem, deste modo, um papel duplamente importante na evolu¢ao do sistema fiscal portugués: por
um lado, autonomiza a tributacdo das pessoas coletivas, concretizando a dicotomia constitucional entre
impostos sobre as pessoas singulares e impostos sobre pessoas coletivas; por outro, consagra a opgao
definitiva do sistema fiscal portugués pela tributagdo das pessoas coletivas pelo seu lucro real.” (Sanches,
2007, p.346).



Segundo Nabais (2011), o IRC é um imposto direto, (incide sobre os rendimentos das empresas em
Portugal), periddico (a sua tributacéo repete-se, geralmente a cada ano civil), real (a matéria coletavel ou o
lucro tributavel é objetivamente calculado, sem ter em atencéo a capacidade tributaria do contribuinte), com
taxa proporcional (o imposto varia consoante a matéria coletavel sendo a taxa é fixa), estadual (o sujeito
ativo é o Estado), geral (o imposto aplica-se a um conjunto de rendimentos provenientes de situacoes
homogéneas) e principal (ndo necessitam de outros impostos para tributar o contribuinte).

O artigo 3° do cédigo do IRC classifica em quatro grupos distintos de sujeitos passivos, de acordo com o
modo de tributacdo:

entidades que tém a sua sede ou
dire¢do em Portugal e que
exercem a titulo principal a sua
atividade (comercial, industrial ou
O IRC incide sobre a agricola)

totalidade dos rendimentos <
(dentro e fora do territorio
portugués)

Base do mposto: Lucro tributavel

entidades que tém em Portugal a
sua sede ou direcdo. mas que ndo
exercem a titulo principal a sua
atividade (associagdes, fundagdes
e sociedades civis sem
personalidade juridica)

Base do imposto: Rendimento global
(soma dos rendimentos das categorias
conforme as regras do IRS)

entidades ndo residentes, mas
com estabelecimento estavel em
Portugal (sucursais)

O IRC incide sobre apenas Base do mposto: Lucro tributavel

sobre os rendimentos obtidos <

1111

em territorio portugués entidades ndo residentes e sem Base do imposto: Rendimento global
estabelecimento  estivel em (soma dos rendimentos das categorias
Portugal conforme as regras do IRS, geralmente

- tributadas com retengao na fonte)

O artigo 87° n°1 do CIRC refere que a taxa a que 0s sujeitos passivos de IRC estdo sujeitos € de 21% para
entidades residentes em Portugal e para as ndo residentes, desde que tenham estabelecimento estavel em
Portugal. Para as micro, pequenas ou médias empresas residentes em Portugal e para as ndo residentes, mas
com estabelecimento estavel em territério nacional que tenham dimensao similar, sera aplicada uma taxa
de 17% para os primeiros 15.000€ de matéria coletavel e de 21% para o excedente.

A derrama municipal € uma taxa considerada como receita do municipio e estdo ainda sujeitos a esta taxa,
sujeitos passivos residentes em territorio portugués que exercam, a titulo principal, uma atividade e néo
residentes mas com estabelecimento estavel em territério portugués. A taxa poderd atingir um méaximo de
1,5% sobre o lucro tributavel. No entanto, ¢ possivel que empresas com um lucro inferior a 150.000€ no
ano anterior, sejam sujeitas a uma derrama municipal com uma taxa inferior, de acordo com o artigo 18°
n°4 da Lei n° 73/2013 de 3 de setembro.

As entidades que exercam a titulo principal a sua atividade e as entidades ndo residentes mas com
estabelecimento estdvel em territério portugués, estdo sujeitas também a uma derrama estadual, se
apresentarem um lucro tributavel superior a 1.500.000€ (artigo 87°A do CIRC), sendo as taxas aplicadas
da seguinte forma:

- Umaderrama de 3% para entidades que apresentem um lucro tributavel entre 1.500.000€ e 7.500.000€;
- Uma derrama de 5% para entidades que apresentem um lucro tributidvel entre 7.500.000€ e
35.000.000€;

- Uma derrama de 7% para entidades que apresentem um lucro tributavel superior a 35.000.000€.

De acordo com o artigo 120° n°1 do CIRC a declaracdo de rendimentos deve ser apresentada anualmente e
devera ser entregue até ao Gltimo dia do més de maio.

De acordo com o artigo 86°-A do CIRC, os sujeitos passivos residentes em Portugal poderdo optar por um
regime simplificado de determinacéo da matéria coletavel. A formalizagdo do seu pedido deve ser feita no
inicio de atividade ou numa declaracéo de alteracdes, desde que:



- No periodo de tributagdo anterior, 0 montante iliquido de rendimentos, ndo tenha sido superior a
200.000€;

- O total do balango no periodo anterior ndo exceda os 500.000€;

- Acentidade néo seja obrigada a revisdo legal de contas;

- Adotem o regime de normalizagéo contabilistica para micro entidades;

- O capital social ndo seja detido em mais de 20% por entidades que ndo cumpram os limites previstos
nas alineas anteriores;

- Adotem o regime de normalizacdo contabilistica para micro entidades, aprovado pelo Decreto-Lei n.°
36-A/2011, de 9 de marc¢o;

- Na&o tenham renunciado a aplicacdo do regime nos trés anos anteriores.

Para além disso, de acordo com o art. 105° CIRC, ha que referir que ao longo do ano, as entidades que
exercam a titulo principal a sua atividade e as entidades ndo residentes em Portugal mas com
estabelecimento estavel, estdo sujeitas a pagamentos por conta. Estes pagamentos sdo relativos ao periodo
de tributagfo a que respeita o lucro tributavel e devem ser efetuados em trés momentos distintos, no més
Julho, Setembro e Dezembro. Para os sujeitos passivos com um volume de negécios igual ou inferior a
500.000€, corresponde a 80% do montante do imposto; se o volume de negocios for superior a 500.000€
corresponde a 95% do montante do imposto. Porém, destaca-se que, caso o valor seja superior ao valor do
IRC final, existe reembolso do valor do pagamento por conta efetuado a mais. Para além disso, o sujeito
passivo pode ndo efetuar o terceiro pagamento por conta se verificar que o valor pago até ai, é igual ou
superior ao IRC devido. Para tal, & necessario que tenha em consideragéo que caso ndo pague e depois se
venha a verificar que esta em falta um valor superior a 20% ao pagamento que deveria ter realizado, o
contribuinte é sujeito a juros compensatdrios, calculados desde o termo do prazo em que a entrega deveria
ter sido efetuada até ao termo do prazo para o envio da declaracdo, ou até a data do pagamento, se anterior.

Conforme o artigo 93° do CIRC, existem ainda 0s pagamentos especiais por conta (PEC) que séo aplicados
a entidades que exercam a atividade a titulo principal e a entidades néo residentes em Portugal mas com
estabelecimento estavel. As entidades encontram-se isentas do pagamento especial por conta nos dois
primeiros anos de atividade. O pagamento é efetuado numa s6 prestagcdo no més de Marco, ou poderdo
existir duas prestacdes, nos meses de Marco e de Outubro, de acordo com o artigo 106° do CIRC. O
montante do PEC ¢ igual a 1% do volume de negécios relativo ao ano anterior, com um valor minimo de
850€ e maximo de 70.000€ e ¢ calculado da seguinte forma: PEC = 1% x volume de negécios do periodo
anterior — pagamentos por conta do periodo anterior.

Finalmente, todas as entidades que tenham efetuado entregas relativas a pagamentos por conta, a pagamento
especial por conta ¢ a derrama estadual e que apresentem um lucro tributavel superior a 1.500.000€, estdo
sujeitas ainda, a pagamento adicional por conta. As taxas aplicadas aos pagamentos adicionais por conta
sdo as seguintes (artigo 105°-A, n°2 do IRC):

- 2,5% sobre o lucro tributavel entre 1.500.000€ e 7.500.000€;
- 4,5% sobre o lucro tributavel entre 7.500.000€ e 35.000.000€;
- 6,5% sobre o lucro tributavel superior a 35.000.000€.

Este pagamento deve ser efetuado em trés momentos distintos, no més de Julho, no més de Setembro e até
ao dia 15 de Dezembro. Se o montante da derrama estadual for inferior a estes trés pagamentos, existira um
reembolso do seu valor.

Impostos sobre o consumo

Nos impostos sobre o consumo destaca-se pela sua importancia no Orgamento de Estado o Imposto sobre
o0 Valor Acrescentado (IVA) que foi aprovado pelo Decreto-Lei n°394-B/84 de 26 de Dezembro, mas s6
entrou em vigor a 1 de Janeiro de 1986. Para que Portugal pudesse aderir a Comunidade Econémica
Europeia um dos requisitos era que o Imposto de Transagdes fosse substituido pelo IVA, sendo este imposto
comum a todos os Estados membros.

O IVA é um imposto indireto e incide sobre as despesas e 0s consumos (transmissdo de bens, prestagdes
de servicos, aquisi¢cdes intracomunitarias e importacdes). As taxas deste imposto variam conforme o tipo
de bem ou servico que se adquire ou vende, alterando-se as taxas conforme a localizagdo onde a transagdo
é efetuada. Na tabela 1 podem-se verificar as diferentes taxas deste imposto que estdo presentes no artigo
18°, do CIVA complementadas com a Lista I e Lista Il do CIVA.



Tabela 1 - Taxa do Imposto em Portugal

Taxas Portugal Continental Regido Auténoma da Regido Auténoma
Madeira dos Acores
Taxa reduzida 6% 5% 4%
Taxa intermédia 13% 12% 9%
Taxa normal 23% 22% 16%

O sujeito passivo esta sujeito a determinadas declaragGes obrigatérias de IVA, tais como:

- Declaragdo de inicio de atividade que devera ser entregue antes do inicio da atividade (artigo 31° do
CIVA);

- Declaragdes de alteracbes que deverdo ser realizadas quando existirem alteragdes na informacéo
contida na declaracdo de inicio de atividade, devendo ser entregues até 15 dias apds a existéncia das
alteracBes ocorridas na atividade (artigo 32° do CIVA);

- Declaragéo de cessagdo de atividade, devendo esta ser entregue até 30 dias depois da respetiva cessagao
da atividade (artigo 33° do CIVA);

- Declaragdo periédica de imposto, estando a entrega da mesma dependente do regime em que 0s sujeitos
passivos estdo inseridos. Se o volume de negdcio for igual ou superior a 650.000€ no ano civil anterior,
a declaragdo periddica deveré ser mensal (até ao dia 10 do segundo més seguinte); se o volume de
negocios do ano civil anterior for inferior a 650.000€ a declaragdo periddica sera trimestral (até ao dia
15 do segundo més seguinte), de acordo com o artigo 41 n°1 a) e b) do CIVA,;

- Declaragéo anual, o sujeito passivo de IVA deverd enviar a declaragdo anualmente (até 30 de Junho)
com as operagdes efetuadas no decurso da atividade (artigo 29° n°1 d) do CIVA);

- Mapas recapitulativos de clientes e fornecedores, que deverdo ser enviados no més de Junho. Tais
mapas, devem conter a identificacdo dos sujeitos passivos (clientes e fornecedores), e terdo de
mencionar o montante total das opera¢des realizadas com cada um dos sujeitos passivos no ano
anterior, se o valor for superior a 25.000€ (artigo 29° n°1 e) e f) do CIVA);

- Anexos recapitulativos respeitantes a transmissdes intracomunitarias de bens e operagdes assimiladas
(artigo 23° n°1 c¢) do Regime do IVA nas TransagOes Intracomunitarias).

Impostos sobre o patriménio

O Imposto Municipal sobre Transmissdes Onerosas de Iméveis (IMT) foi aprovado pelo Decreto-Lei n°
287/2003, de 12 de Dezembro e entrou em vigor a 1 de Janeiro de 2004. De acordo com o artigo 2° n°1 do
CIMT, “o IMT incide sobre as transmissdes, a titulo oneroso, do direito de propriedade ou de figuras
parcelares desse direito, sobre bens imoveis situados no territorio nacional.”

A tributagdo é sempre feita sobre o maior dos valores, entre o declarado e o valor patrimonial tributério dos
imoveis, relativo ao prédio envolvido na transmisséo (artigo 12° do CIMT).

Conforme consta no artigo 36° do CIMT, o pagamento do imposto é no préprio dia ou no primeiro dia Util
seguinte a respetiva liquidagéo.

O Imposto Municipal sobre os Iméveis (IMI) foi aprovado pelo Decreto-Lei n°287/2003 de 12 de Dezembro
e entrou em vigor a 1 de Dezembro de 2003, substituindo o Codigo da Contribui¢do Autarquica. O IMI
incide sobre o VVPT (valor dos prédios para efeitos fiscais - artigo 7° do CIMI) dos prédios rasticos, urbanos
e mistos situados no territdrio portugués, constituindo receita dos municipios onde os mesmos se localizam
(artigo 1° do CIMI). E devido pelo proprietario, usufrutuario ou superficiario do prédio a 31 de Dezembro
do ano a que respeita, conforme consta no artigo 8° do CIMI.

De notar que, prédio é toda a fracdo de territdrio, desde que faca parte do patrimoénio de uma pessoa singular
ou coletiva e, em circunstancias normais, tenha valor econémico (artigo 2° CIMI).



O artigo 9° do CIMI diz-nos que este imposto deve ser devido a partir do momento em que existir a
classificagdo como prédio, a partir do ano seguinte ao termo da isencédo e do ano da conclusdo das obras,
melhoramento ou alterages que possam fazer variar o VPT do prédio. De acordo com o artigo 112° do
CIMI o imposto é devido anualmente, sendo aplicadas as seguintes taxas maximas: para os prédios rusticos
é aplicada uma taxa até 0.8%; para os prédios urbanos aplica-se uma taxa que varia entre os 0.3% e 0s
0.45%; e para os prédios rasticos ou urbanos detidos por entidades residentes em pais, territério ou regido
sujeitas a um regime fiscal claramente mais favoravel, a taxa a aplicar é de 7.5%. As taxas sdo decididas
anualmente e variam de municipio para municipio e terdo de ser comunicadas a autoridade tributéria até 31
de Dezembro.

Pelo artigo 120° do CIMI, o imposto deve ser pago huma prestacdo no més de Abril, se 0 seu montante for
igual ou inferior a 250€; devera ser pago em duas prestacoes (Abril e Novembro) se 0 montante for superior
a 250€ mas inferior a 500€; em trés prestagdes (Abril, Julho e Novembro) se o montante for superior a
500€.

2.2 A Fiscalidade e a Competitividade

“E bem possivel que, em muitos casos, a questdo da competitividade se mostre quase insensivel a
consideracdes de fiscalidade. E igualmente possivel que, em muitas condigdes, a fiscalidade entre, de forma
decisiva, nas contas que levam a optar por esta ou aquela localizagdo de determinada atividade.” (Bessa,
2006, p.21).

Keuschnigg (2008) afirma que a competitividade fiscal tem como principal objetivo criar um sistema fiscal
que seja favoravel a criagdo de novos investimentos.

Por sua vez, Gastaud (1999) refere que o papel da fiscalidade tem cada vez mais importancia no processo
da internacionalizacdo, uma vez que a atracdo de investimento é cada vez de maior significancia.

“A fiscalidade do pais destino, apesar de ndo ser um fator apresentado de forma explicita, ¢ uma das
subdimensdes que integram o potencial de mercado ou o risco financeiro associado, podendo influenciar o
processo de internacionalizacdo” (Bras e Santana, 2013, p.4). Pimentel (2013) defende que apenas a
fiscalidade ndo torna um pais mais competitivo, mas podera contribuir para um progresso econdémico e
social mais sustentado: “Implantar um sistema fiscal simples, com taxas mais baixas, que efetivamente
fomentem o crescimento econémico através de uma maior competitividade, de mais investimento e da

criacdo de emprego”.

Frasquilho (2009) defende que a fiscalidade € dos principais motivos a falta de competitividade da
economia portuguesa e que com um sistema fiscal demasiado complexo e com o0 aumento dos impostos dos
Gltimos anos Portugal tornou-se cada vez menos competitivo.

Assim, de acordo com os varios autores referidos, a fiscalidade tem um papel importante na competitividade
dos paises e, em especial, 0 IRC assume uma importancia fundamental, visto que, tributa os rendimentos
das empresas, condicionando-lhes a sua capacidade de autofinanciamento da atividade. A fiscalidade afeta
a poupanca (investimento) das empresas (autofinanciamento), na medida em que influencia os fluxos
financeiros, reduz os cash-flows disponiveis para aplicacdo e condiciona as decisdes de investimento e de
financiamento e, em certos casos, as politicas de distribui¢do de resultados, pois ndo tributa de forma igual
as diversas alternativas de financiamento do negécio (leasing, factoring, crédito bancério,
autofinanciamento, business angels, etc).

“Portugal tem sido conhecido como um pais pouco competitivo a nivel mundial e tem perdido posi¢des na
competitividade mundial nos ultimos anos.” (BDO & associados, SROC, Lda., 2014, p.10). Os mesmos
autores afirmam que a falta de confianga dos mercados internacionais afetou a competitividade do pais e
gue o mesmo se deveu a falta de desenvolvimento no setor produtivo e excessiva carga fiscal a que as
empresas portuguesas estdo sujeitas.

Pereira (2013) afirmou que o World Economic Forum define competitividade como o “conjunto de
instituig¢oes, politicas e fatores que determinam o nivel de produtividade de um pais”.



Para Pereira (2013), focar a competitividade apenas no aspeto fiscal é um erro, porém néo se pode deixar
de analisar a sua importancia e é necessario salientar que o aspeto fiscal contribui imenso para a
competitividade da empresa. O mesmo autor, salienta ainda que a existéncia de uma reforma no IRC é
muito menos importante que a estabilidade fiscal e que é necessario que o sistema fiscal seja eficiente e
justo.

Para Mateus (2000) os impostos vao sempre afetar as decisdes dos agentes econémicos existindo, assim,
uma diminuicdo aos incentivos que afetam a produtividade da empresa. O mesmo autor garante que a
competitividade depende: “do custo relativo do trabalho em relagdo aos principais concorrentes; do custo
relativo do capital; do beneficio liquido dos bens publicos e infraestruturas”.

Johansson e Mattsson, (2012) acreditam que a carga fiscal tem impacto no crescimento econémico do pais,
pois promove a criacdo de emprego.

Xavier et al (2013) acreditam que Portugal necessita de efetuar uma reforma no seu sistema fiscal, de modo
a torna-lo eficiente e, assim, encontrar solucdes para promover a competitividade e crescimento econémico
do pais. Um sistema fiscal eficiente permite atrair o investimento, existindo assim uma maior probabilidade
de negocios para as entidades e criacdo de emprego.

“Portugal, para ser competitivo no contexto europeu devera proceder a uma redugdo da taxa efetiva de
tributacdo, assente numa reducdo da taxa nominal e, bem assim, na revisdo do regime de incentivos.”
(Xavier et al, 2013, p.50).

Xavier et al (2013) afirmam ainda que, também é fundamental que se proceda a uma reforma das regras
fiscais para as empresas, de modo a tornar o sistema num dos mais competitivos da Unido Europeia. A
comissdo para a reforma do imposto sobre o rendimento das pessoas coletivas pretende “implementar uma
reforma profunda e abrangente do IRC, que torne Portugal fiscalmente atrativo para as empresas € para o
investimento”. (Xavier et al, 2013, p.52).

“No mundo global em que vivemos ¢ necessario tornar o Estado e o sistema fiscal mais eficientes para
melhor responderem as necessidades de aumento de competitividade para melhorar a economia e a criagéo
de emprego.” (BDO & associados, SROC, Lda., 2014, p.16).

Em concluséo, tendo em referéncia as opinides dos diferentes autores e investigadores, a fiscalidade néo é
a variavel exclusiva que condiciona a competitividade de um pais. Porém, a grande generalidade dos
especialistas considera que o sistema fiscal, e em especial o IRC por tributar os lucros das empresas que
sdo o0s principais agentes econdmicos geradores de riqueza e de emprego, pode ser um instrumento
importante a utilizar pelos Estados, com a fungdo de criar um ambiente econémico e legal, facilitador do
desenvolvimento econémico e social, através de empresas com maior capacidade de investimento e de
criacdo de postos de trabalho.

Por isso, o tema principal deste trabalho de investigacéo, é evidenciar a relagdo entre a taxa efetiva de IRC
e a capacidade de internacionalizacdo das empresas nacionais, realizando uma reflex&o sobre o impacto da
tributacdo das empresas neste dominio tdo importante para a dinamizagdo das economias contemporaneas,
verificando se é um fator condicionante da competitividade dos players portugueses para se imporem nos
mercados internacionais.

3. OBJETIVOS E METODOLOGIA DE INVESTIGA(;AO
3.1. Obijetivos e hipoteses de investigacéo

Este trabalho de investigacdo tem como objetivo geral evidenciar que a capacidade de internacionalizacéo
das empresas pode ser condicionada pelas obrigagdes fiscais a que as mesmas estdo sujeitas.



No enquadramento teorico foi referido que a capacidade de autofinanciamento da atividade pode ser
condicionada pela maior carga fiscal a que as empresas estdo sujeitas. Nomeadamente, o IRC, pela sua
tributacdo sobre os lucros podera afetar os excedentes disponiveis para a atividade por meio de duas formas:
através do consumo de uma parte relevante da riqueza criada, o que diminui a capacidade de utilizar os
excedentes criados no investimento e desenvolvimento do negdcio; através de uma pressao maior sobre a
tesouraria das empresas, em virtude de que, facilmente podem-se estar a tributar resultados que nao
representaram entradas efetivas de fundos na empresa, por via dos prazos de recebimento concedidos.

Assim, a primeira hip6tese de investigacdo assenta na ideia de que, quanto maior for a tributacdo real no
ambito do IRC, menor seré a tendéncia para as empresas internacionalizarem a sua atividade, uma vez que,
ndo terdo tanta capacidade financeira para desenvolver os esforgcos necessarios a abordagem de outros
mercados com necessidades especificas.

H1: Quanto maior for a taxa efetiva de IRC, menor o nivel de internacionalizagéo das empresas

Para além disso, as amortizacOes e depreciacdes representam custos fiscalmente aceites, mas que nao
significam saidas reais de fundos monetarios da atividade. Tal, implica, por um lado, uma poupanca fiscal,
e por outro, a criagdo de uma reserva de resultados “ocultos” que podem contribuir para o
autofinanciamento da atividade e para uma maior capacidade das empresas para se internacionalizarem.
Assim, a segunda hipdtese de investigacao vai ser:

H2: Quanto maiores forem os outros beneficios fiscais, associados aos custos ndo desembolsaveis, maior
é o nivel de internacionaliza¢do das empresas.

3.2. Variaveis, Amostra e Técnicas Estatisticas

Para se estudarem as hipéteses de investigacao teve-se como referéncia a variavel dependente constituida
pelo nivel de internacionalizacdo das empresas (NI), sendo tal definido pelo peso do volume de negdcios
internacional no total do volume de negdcios anual.

NI = Volume de negécios internacional / volume de negécios total

As variadveis explicativas (independentes) selecionadas para estudar alguns dos fatores que poderdo
condicionar a capacidade de internacionalizacdo das empresas, incluiram, para além da taxa efetiva de IRC
(TEI) e dos outros beneficios fiscais (OBF), o nivel de custos financeiros da atividade (CF), o nivel de risco
do negdcio (RN), a dimenséo da empresa (DIM), a idade da empresa (ID), o nivel de especificidade dos
ativos (Al), o nivel de rendibilidade do neg6cio (REND), o ritmo de crescimento (CRESC), os setores de
atividade onde as empresas estdo incluidas (SA) e o nivel de acesso ao endividamento (PT).

A taxa efetiva de IRC e a relevancia dos outros beneficios fiscais na atividade, sdo as variaveis que se
pretende estudar o seu nivel de significancia e o tipo de relacdo que apresentam face ao nivel de
internacionalizag&o.

A TEI foi calculada com base no imposto sobre o rendimento a dividir pelo resultado liquido mais IRC
(Haugen e Senbet, 1988; Booth et al, 2001).

TEI = Imposto Sobre o Rendimento (IRC) / (Resultado Liquido + IRC)

Os OBF foram determinados pelo logaritmo dos custos ndo desembolsaveis, de modo a néo se condicionar
os resultados da investigagdo, visto que grande parte das restantes varidveis a estudar tém valores
percentuais, o que implica, que sejam bastante inferiores aos valores absolutos das rubricas de custos
consideradas (DeAngelo e Masulis, 1980; Kim e Sorensen, 1986; Friend e Lang,1988; Michaelas et al,
1999; Bontempi, 2002).

OBF = LOG (depreciagdes e amortiza¢Bes do exercicio)

As outras variaveis independentes, foram selecionadas, tendo em consideracdo a sua importancia para o
grau de internacionalizagdo, evidenciado nos estudos de outros investigadores:



O nivel de custos financeiros (CF) pode condicionar a capacidade de autofinanciamento dos negdcios,
em virtude de que o sobre-endividamento pode levar a uma maior dificuldade na cobertura dos
encargos da divida, pressionando a tesouraria e o nivel de investimento na atividade. Foi determinado
segundo a seguinte formula (Teixeira e Parreira, 2012):

CF = Custos Financeiros / Passivo

O nivel de risco do negdcio pode condicionar o acesso ao financiamento, diminuindo também a
capacidade de investimento no negécio e, portanto, na internacionalizacdo da atividade (Bradley et al,
1984; Friend e Lang (1988); Chung (1993); Cassar e Holmes (2003); Nivorozhkin, 2003). Para o seu
célculo foi utilizado o coeficiente de variagdo de Pearson do volume de negécios (Kim e Sorensen,
1986) dado pelo racio entre o desvio padrdo do volume de negdcios sobre a média do volume de
negacios.

RN = Coeficiente de Variacao de Pearson do VN

A dimensdo da empresa é também uma variavel referida recorrentemente como sendo condicionante
do nivel de internacionalizacdo das empresas, em virtude de que uma maior escala estd normalmente
associada a uma maior eficiéncia de recursos organizacionais, materiais e financeiros que contribuem
para facilitar a entrada em novos mercados (Teixeira et al, 2015). O seu célculo foi efetuado através
do logaritmo do ativo liquido (Goyal et al, 2002; Cassar e Holmes, 2003; Frank e Goyal, 2003;
Deesomsak et al, 2004).

DIM = LOG (ativo liquido)

A idade da empresa, também muito associada & variavel reputacdo (Diamond,1989; Ang, 1991,
Vilabella e Silvosa, 1997) também podera apresentar uma relagdo com o nivel de internacionalizacéo,
uma vez que empresas que operam ha mais anos no mercado, tenderéo a ter uma maior experiéncia e
maior capacidade ao nivel dos recursos, que lhes permita ter um melhor conhecimento das
oportunidades dos mercados externos (Johansson e Vahlne, 1977). Por outro lado, tem-se assistido nos
Gltimos anos a um fenémeno novo, que esta associado a empresas start-ups atingirem niveis de
internacionalizacdo elevados muito rapidamente, devido a tecnologia e a singularidade da sua oferta.
Assim, de uma forma ou de outra, espera-se que a idade das empresas possa ter uma relacéo relevante
com o nivel de internacionalizagéo.

ID = nimero de anos de atividade

A especificidade dos ativos (Al) esta relacionada com o nivel de internacionalizag¢do por via, do facto
da maior singularidade da oferta contribuir para um maior grau de diferenciagdo das empresas nos
mercados internacionais, conferindo-lhes vantagens competitivas importantes face aos concorrentes
(Teixeira et al, 2015). Assim, para se medir esta variavel foi determinado o peso dos ativos intangiveis
(muito associados a despesas de investigagdo e desenvolvimento, normalmente afetas a produtos e
servigos mais singulares) no total do ativo liquido de cada empresa (Williamson, 1988; Titman e
Wessels, 1988; Alonso, 2000).

Al = Ativos Intangiveis / Ativo Liquido total

A rendibilidade (REND) da atividade est4 intimamente relacionada com o nivel de autofinanciamento,
condicionando, também, a capacidade da empresa investir no negécio e de abordar novos mercados
externos, contribuindo positivamente para o nivel de internacionaliza¢do (Teixeira et al, 2015). A
rendibilidade foi determinada através do indicador ROl muito utilizado neste tipo de estudos (Arias, et
al 2000; Bevan e Danbolt, 2002; Bougatef e Chichti, 2010).

ROI = resultados operacionais / ativo total liquido

O ritmo de crescimento (CRESC) foi considerado porque empresas que apresentem uma capacidade
para se incrementarem rapidamente no mercado, poderdo garantir mais facilmente os recursos
financeiros necessarios para se expandirem para os mercados internacionais (Teixeira et al, 2015). Para
a determinacdo desta variavel, teve-se em consideracdo o ritmo de crescimento do ativo (Hall et al,
2000; Gama, 2000)



CRESC = Taxa de Crescimento Anual do Ativo Total Liquido

- O setor de atividade podera estar relacionado com o nivel de internacionalizagéo, em virtude de que as
atividades com uma oferta baseada num maior valor acrescentado, tenderdo a gerar empresas mais
singulares e com maior capacidade de diferenciacdo no mercado, tendo essa vantagem competitiva
para abordar os mercados externos com sucesso (Teixeira et al, 2015). Assim, foi considerada uma
variavel nominal (0 e 1) que identifica o setor de atividade onde a empresa esta inserida, de acordo
com as divisdes constantes na classificacdo nacional das atividades econémicas - revisao 3 (Teixeira e
Parreira, 2012).

SA = Variavel nominal que identifica a atividade de cada empresa

- Onivel de passivo foi considerado, porque 0 acesso ao endividamento permite alavancar o negdcio por
via da aquisicdo dos recursos necessarios para o desenvolvimento estratégico da empresa e,
consequentemente, para a dinamizagdo da internacionalizacdo da atividade (Teixeira et al, 2015).
Assim, determinou-se 0 peso do passivo total sobre o ativo total liquido (Teixeira e Parreira, 2012).

PT = Passivo total / Ativo Total Liquido

A amostra alvo de estudo é representada pelas 250 maiores empresas portuguesas exportadoras para o
mercado comunitario, definidas com base no valor do volume de negdcios para os paises da Unido
Europeia.

Da amostra fazem parte empresas de diferentes setores de atividade, tendo por referéncia as divisdes
constantes na revisdo 3 da classificacdo das atividades econdémicas portuguesa: Divisdo B - IndUstrias
Extrativas — 2 empresas; Divisdo C - Industrias Transformadoras — 71 empresas; Divisdo D — Energia - 1
empresa; Divisdo F — Construcdo — 27 empresas; Divisdo G - Comercio por grosso e reparacao de veiculos
— 59 empresas; Divisdo H - Transportes e armazenagem — 28 empresas; Divisdo | - Alojamento e
restauracdo — 1 empresa; Divisdo J - Atividades de informacdo e comunicagdo — 12 empresas; Diviséo L -
Atividades imobiliarias — 2 empresas; Divisdo M - Atividades de consultoria — 23 empresas; Divisdo N -
Atividades administrativas — 24 empresas.

No entanto, destaca-se que a amostra final contemplou apenas 212 empresas, em virtude de que se retiraram
as empresas com valores de zero na taxa efetiva de IRC e nos outros beneficios fiscais e as empresas que
apresentavam valores superiores a 1 na taxa de IRC (que representavam outliers na taxa efetiva de IRC).

Para a realizagfo do estudo empirico os dados foram retirados da base de dados do Sistema e Analise de
Balanco Ibérico (SABI).

Em seguida serdo apresentadas as médias das variaveis dependentes e independentes a serem estudadas,
com os valores referentes ao exercicio de 2015, referéncia no estudo elaborado.

Tabela 2 — Médias das variaveis das empresas estudadas

Varigveis Valor médio - 2015
Peso do volume de negdcios internacional (NI) 79%
Taxa efetiva de IRC (TEI) 26%
Depreciagdes e amortizacdes do exercicio (OBF) 608.000€
Taxa do Custo Financeiro (CF) 1%
Ativo Liguido (DIM) 21.210.000€
Idade (ID) 17
Ativos Intangiveis (Al) 29,75%
Rendibilidade do Ativo (REND) 66%
Taxa de crescimento anual do Ativo Liquido (CRESC) 11%
Peso do passivo total (PT) 75,32%

O Volume de Negdcios Total teve um crescimento (CRESC) de 7,04% de 2014 para 2015 e podemos
concluir que através da variadvel dependente sobre o nivel de internacionalizacdo das empresas (NI) o
Volume de Negdcios Internacional teve um peso de aproximadamente 79% sobre o Volume de Negdcios
Total.



A Taxa Efetiva de IRC (TEI) e a relevancia dos Outros Beneficios Fiscais na atividade tiveram valores
médios na ordem dos 26% e 608.000 euros, respetivamente.

O peso dos Custos Financeiros é, em média, de 1% sobre o passivo da empresa, ou seja, verifica-se que 0s
encargos da divida remunerada séo reduzidos face ao passivo total.

Relativamente a dimensdo (DIM), medida pelo valor do Ativo Liquido, verifica-se que as empresas em
estudo apresentam uma média de 21.210.000€ aproximadamente, valores elevados comparativamente a
realidade empresarial nacional.

A média de Idades da Empresa (ID) é de 17 anos, o que revela que a generalidade das empresas estudadas
sdo players ja com bastante experiéncia no mercado.

O peso dos ativos intangiveis sobre o ativo liquido é de aproximadamente 29,75%, o que podera sugerir
que existe relevancia no nivel de internacionalizacdo, por via da realizacdo de atividades de inovagdo e de
investigacao e desenvolvimento.

A Rendibilidade de uma Empresa (REND) esta relacionada com o nivel de autofinanciamento e podera
condicionar a capacidade da empresa investir no negécio e penetrar em novos mercados, contribuindo
positivamente para a internacionalizacdo. Verifica-se que a rendibilidade média das empresas estudadas é
de 66,17%, evidenciando que a capacidade de autofinanciamento podera ser importante na capacidade de
internacionalizac&o.

A taxa de crescimento anual do ativo é, em termos médios, de 11% o que revela que a internacionalizacdo
da atividade podera incrementar a dindmica comercial dos negdcios das empresas estudadas.

O nivel de Endividamento (PT) da empresa encontra-se nos 75,32% aproximadamente, evidenciando que
0 acesso a capitais alheios para o financiamento da atividade é um fator importante para o desenvolvimento
do negédcio destas empresas.

Apo6s a escolha da amostra e identificadas as variaveis dependentes e independentes utilizadas no estudo,
define-se agora, 0 modelo de regressdo linear multivariada considerado. Através do modelo definido,
pretende-se estudar o tipo de impacto que a variacdo nas varidveis independentes tem na varivel
dependente (Nivel de Internacionalizagdo, NI), podendo ser apresentado de forma genérica pela seguinte
formula:
Y=p0+B1X1+...+BkXk +E

Y = variavel dependente;

B = constante;

X1, ..., XK = variaveis independentes;

E = erro de mediacéo.

As variaveis independentes usadas para o estudo incluem K fatores (K =1, ..., 11) e sdo as anteriormente
referidas:

- Taxa efetiva de IRC;

- Qutros beneficios fiscais;

- Nivel de custos financeiros;

- Nivel de risco do negécio;

- Dimensdo da empresa;

- Idade da empresa;

- Nivel de especificidade dos ativos;
- Nivel de rendibilidade do negdcio;
- Ritmo de crescimento;

- Sector da atividade;

- Nivel de endividamento na atividade.

Finalmente, deve-se mencionar, que 0 modelo de regressdo utilizado foi sujeito aos seguintes processos, de
modo a validar a sua utilizagéo (Pinto e Curto, 1999):
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Avaliacao do valor do coeficiente de correlagdo linear entre a variavel dependente e cada uma das
varidveis independentes, através da analise grafica dos residuos e dos valores estimados da variavel
dependente;

Analise da existéncia de heterocedasticidade através da homogeneidade da variancia;

Normalidade dos erros que foi verificada através da representagao gréafica e do teste Jarque-Bera;
Analise da multicolinearidade, através da observacao dos coeficientes de correlagdo de Pearson.

. RESULTADOS DE INVESTIGAGAO

Neste ponto, irdo ser analisados os resultados das estatisticas, tendo como objetivo, verificar se vado ao
encontro das hipoteses estipuladas.

Como foi referido no ponto anterior, foram efetuados diversos testes, de modo a validar a utilizagdo do
modelo de regresséo linear definido. Nestes testes, sobre a robustez do modelo utilizado, salientam-se os
seguintes resultados:

Linearidade da relacdo entre as variaveis do modelo: o valor dos coeficientes de correlacdo linear,
indica que ndo existe uma relacdo linear entre os residuos e os valores estimados da variavel
dependente;

Homogeneidade da variancia: ndo se detetou heterocedasticidade;

Multicolinearidade: a observacdo dos coeficientes de correlagdo entre as varidveis do modelo, permitiu
verificar que ndo existiam relagBes entre varidveis que pudessem colocar em causa a validade dos
modelos;

Normalidade dos erros: 0 modelo ndo tem distribui¢do normal. Contudo, face a dimensao da amostra
(212 empresas), podem-se considerar os resultados robustos (Moutinho e Hutcheson, 2008).

Na tabela seguinte, apresentam-se os resultados do modelo de regressao, relativos a varidvel dependente.

Tabela 3 - Resultados do modelo de regressdo das variaveis dependentes

Variable Coefficient  Std. Error  t-Statistic Prob.
C 1.240056 0.127483 | 9.727259 0.0000
TEI -0.128108 0.080028 | -1.600782 0.1111
OBF -0.052429 0.012875 | -4.072061 0.0001*
CF 1.903247 1.052676 | 1.808007 0.0722***
RISCO 0.058713 0.053618 | 1.095026 0.2749
DIM -0.028722 0.012446 | -2.307642 0.0221**
IDADE -0.001676 0.001623 | -1.032666 0.3031
ESPECIFICIDADE 0.251114 0.463952 | 0.541250 0.5890
RENDIBILIDADE 0.073797 0.095895 | 0.769561 0.4425
TX_CRESCIMENTO 6.70E-06 0.000155 | 0.043341 0.9655
PASSIVO 0.088236 0.069627 | 1.267272 0.2066
I_EXTRATIVAS 0.430282 0.185515 | 2.319394 0.0214**
TRANSPORTE_E_ARMAZENAMENTO -0.030459 0.058441 | -0.521202 0.6028
COMERCIO_E_REPARACAO -0.142472 0.050670 | -2.811746 0.0054*
CONSTRUCAO -0.063838 0.064112 | -0.995739 0.3206
ATIVIDADES_DE_INFORMACAO 0.033913 0.083547 | 0.405908 0.6853
ATIVIDADES_IMOBILIARIAS 0.244555 0.177749 | 1.375843 0.1705
ATIVIDADES_DE_CONSULTORIA -0.094304 0.071693 | -1.315377 0.1899
ATIVIDADES_ADMINISTRATIVAS -0.119267 0.064116 | -1.860181 | 0.0644***
R-squared 0.274507 Mean dependent var 0.768305
Adjusted R-squared 0.206844 S.D. dependent var 0.274113
S.E. of regression 0.244123 Akaike info criterion 0.103060
Sum squared resid 11.50204 Schwarz criterion 0.403887
Log likelihood 8.075596 Hannan-Quinn criter. 0.224647
F-statistic 4.056994 Durbin-Watson stat 2.052006
Prob(F-statistic) 0.000000
*Significativo para 0<0,01; ** Significativo para a<0,05; *** Significativo para 0<0,1

No que diz respeito ao modelo definido, verifica-se que é estatisticamente relevante (apresenta um nivel de
significancia inferior a 0,01) e que explica cerca de 21% do nivel de internacionalizacdo das empresas
estudadas (R? ajustado = 0,206844).



Em simultaneo, ao observarem-se os resultados de investigagdo, evidencia-se que as hipdteses de
investigacdo ndo foram comprovadas na totalidade.

Ao nivel da primeira hipdtese de investigacdo definida, que relacionava a taxa efetiva de imposto sobre o
rendimento (TEI) e o nivel de internacionalizagdo, de acordo com o sinal do coeficiente determinado,
verifica-se que a relacdo entre as varidveis é negativa, ou seja, quanto maior for o nivel de obrigacdes
fiscais, tendencialmente menor é o nivel de internacionalizacdo. Tal, vai ao encontro do esperado na
hipétese 1. Contudo, o o apresenta o valor de 0,11, estando no limiar do valor considerado estatisticamente
relevante (0<0,1). Embora, ndo se podendo afirmar de forma inequivoca que a TEI condiciona fortemente
a capacidade de internacionalizacdo da amostra estudada, pode-se sugerir que o valor da TEI influencia
negativamente o nivel de internacionalizacdo das empresas, confirmando os resultados esperados. Esta
afirmacdo pode ainda ser confirmada, pela simulacdo do modelo de regressdo multivariada sem se
considerar a variavel nominal relativa aos setores de atividade, onde se verifica que o p-value da TEI passa
a ser de 0,075538. Deste modo, parecem existir evidéncias de que quanto maior for a TEI, menor é a
capacidade das empresas estudadas para se internacionalizarem.

No que diz respeito a segunda hipétese de investigacdo, onde se esperava uma relacdo positiva entre os
outros beneficios fiscais (OBF) e o nivel de internacionaliza¢éo, os resultados obtidos evidenciam o oposto,
ou seja, quanto maior é o valor dos OBF, menor é a capacidade de internacionalizacdo das empresas
estudadas. Tal, podera estar associado ao facto de que as empresas que tém maiores amortizagfes e
depreciagBes apresentam igualmente, maiores volumes de investimento, o que lhes diminui a capacidade
de financiamento da potencial internacionalizag¢do dos seus negdcios. De referir que, os resultados obtidos
sdo estatisticamente relevantes para um nivel de significancia inferior a 0,01. Assim, a hipotese 2 de
investigacdo ndo se verifica, ndo sendo possivel evidenciar que os OBF poderdo atuar como uma reserva
de autofinanciamento que proporciona uma maior capacidade de internacionaliza¢do dos negdcios.

Quanto as varidveis de controlo utilizadas e que se esperava encontrar algumas relagdes importantes face
ao nivel de internacionalizagdo, conclui-se que sdo as variaveis custos financeiros (CF), dimenséo (DIM) e
setores de atividade (SA) que se revelam significativas em termos estatisticos.

A variavel CF apresenta um p-value de 0,0722, sendo por isso significativa para um a < 0,1. Para além
disso, tem um coeficiente positivo, evidenciando, por isso, uma relagcdo positiva com o nivel de
internacionalizacdo. Aquando da defini¢cdo do modelo de regressdo multivariada, referiu-se que se esperava
a obtencdo de uma relacdo negativa, visto que, um maior nivel de custos financeiros poderia colocar em
causa a capacidade de autofinanciamento e de internacionalizacdo do negd6cio. No entanto, os resultados
obtidos mostram uma relacdo contraria, que poderd ser explicada pelo facto de maiores niveis de
endividamento poderem estar ligados a maiores investimentos associados a internacionalizacdo da
atividade. Contudo, pelos resultados obtidos, observa-se que o nivel de endividamento ndo €
estatisticamente significativo (apresenta um p-value de 0,2066) o que parece ser contraditério face a
relevancia apresentada pelos custos financeiros na explicagdo do nivel de internacionalizacdo. Tal, podera
sugerir que o nivel de endividamento bancério das empresas estudadas, seja sobretudo de curto prazo, ndo
se refletindo no nivel de divida constante no final do ano nas demonstragdes financeiras.

A variavel DIM, representada pelo valor do ativo liquido é também relevante na explicagdo do nivel de
internacionalizacdo, tendo uma relacdo negativa com a varidvel dependente. Assim, os resultados
evidenciam uma conclusdo diferente da esperada inicialmente, mas que vai ao encontro da relagdo
encontrada entre os outros beneficios fiscais (OBF) e o nivel de internacionalizagdo. Assim, parece que
existem evidéncias que as empresas com menores indices de investimento na atividade, apresentam uma
maior capacidade de internacionaliza¢do dos negécios.

Finalmente, a varidvel setor de atividade (SA) evidencia diferencas significativas no nivel de
internacionalizacdo entre a industria transformadora (utilizada como setor base de comparagdo com 0s
restantes devido a ser a industria com maior nimero de empresas na amostra) e a industria extrativa (p-
value de 0,0214), as atividades de comércio por grosso e reparacdo automovel (p-value de 0,0054) e as
atividades administrativas (p-value de 0,0644). Entre outros aspetos, tal podera estar também associado a
niveis de diferenciacdo diferentes entre as ofertas de cada tipo de industria, sendo expectavel, por exemplo,
que o valor acrescentado bruto seja superior na industria transformadora face a industria extrativa e ao
comércio por grosso e as atividades de reparacdo automavel.



Quanto as restantes variaveis utilizadas no modelo, nomeadamente, o risco do negécio (RN), a idade (ID),
a rendibilidade (REND), a taxa de crescimento (CRESC) e o nivel de passivo (PT), ndo apresentam uma
relagdo estatisticamente relevante com o nivel de internacionalizacdo, tendo todas p-values superiores a
0,1.

Contudo, relativamente ao passivo, ha a salientar que no modelo de regressdo multivariada com desvios
padrdes robustos o seu p-value é de 0,11, 0 que evidencia que é também uma variavel com impacto no nivel
de internacionalizacdo e que deve ser considerada como importante na explicacdo do volume de negdcios
internacional das empresas estudadas.

Com excecdo da variavel idade, que apresenta um coeficiente negativo, indicando que as empresas mais
jovens séo as que apresentam um nivel de internacionalizagéo superior (o que podera estar associado a uma
visdo diferente das oportunidades do contexto empresarial por parte dos novos empresarios portugueses),
as demais apresentam relagdes positivas com a capacidade de internacionalizacdo das empresas estudadas.
A relacdo positiva da variavel risco podera estar associada ao facto de que as empresas mais internacionais
poderem ter mais oscilagdes do volume de atividade, por via, das diferentes conjunturas econémicas dos
mercados que abordam. Por outro lado, verifica-se que as empresas mais internacionais sdo aquelas que
também apresentam uma maior rendibilidade, maiores taxas de crescimento e um maior nivel de
endividamento, indo estas tendéncias, ao encontro dos resultados esperados.

Em conclusdo, pode-se referir que, a primeira hip6tese de investigacdo foi comprovada, existindo
evidéncias de que maiores taxas efetivas de imposto sobre o rendimento condicionam negativamente a
capacidade de internacionalizagéo.

No que diz respeito a segunda hipétese de investigagao, os resultados apontam para uma conclusdo diferente
da esperada, verificando-se que empresas com maiores volumes de investimento e de outros beneficios
fiscais apresentam menores niveis de internacionalizacdo do negécio.

Para além disso, verificou-se que niveis de internacionalizacdo mais altos, estdo relacionados com custos
financeiros também mais elevados, o que evidencia a necessidade de financiamentos para a abordagem a
novos mercados. Em simultaneo, constatou-se que existem diferencas nos niveis de internacionalizacdo dos
negdcios, havendo discrepancias significativas entre industrias, o que podera estar associado ao nivel de
diferenciacdo da oferta e de valor acrescentado associado a cada setor de atividade.

Finalmente, as restantes variaveis estudadas ndo apresentaram relagdes estatisticamente significativas com
o nivel de internacionalizagdo. Porém, deve-se destacar que os coeficientes dessas varidveis evidenciam
que tendencialmente as empresas mais internacionais sdo as que tém maior capacidade de crescimento e de
rendibilidade e maior necessidade de endividamento para financiar o negécio. Assim, pode-se sugerir que
a internacionalizacdo da atividade podera criar oportunidades de crescimento sustentado as empresas
nacionais e que o acesso ao financiamento podera ser fundamental no suporte a essa tomada de deciséo.

5. CONCLUSAO

O objetivo deste trabalho era evidenciar que a capacidade de internacionalizacdo das empresas pode ser
condicionada pelas obrigagdes fiscais a que as mesmas estdo sujeitas.

Na revisdo de literatura, estudou-se o sistema fiscal portugués, onde se constatou a importancia dos
impostos sobre o rendimento, sobre o consumo e sobre o patriménio. Em especial, o IRC pela sua
importancia na estrutura de custos das empresas, condiciona a capacidade de autofinanciamento e a
possibilidade de abordagem dos mercados externos, por via de consumir os excedentes financeiros
originados pelo negdécio.

No que diz respeito, aos resultados de investigacao, através do modelo de regressdo linear multivariada
definido, foi possivel chegar a algumas concluses importantes.

As variaveis estudadas que se evidenciaram estatisticamente relevantes no impacto sobre o nivel de
internacionalizacéo foram, a taxa efetiva de IRC, os outros beneficios fiscais, o nivel de custos financeiros
da atividade, a dimensdo da empresa, o setor da atividade onde as empresas se enquadravam € o nivel de
passivo.



Relativamente ao impacto do nivel de tributagdo sobre a capacidade de internacionalizagdo, verificou-se
gue quanto maior era a taxa efetiva de IRC menor o nivel de internacionalizacéo, e que 0s outros beneficios
fiscais estavam relacionados com maiores volumes de investimento, o que condicionava também
negativamente o nivel de internacionalizagdo das empresas estudadas.

As variaveis idade da empresa, rendibilidade do negécio e ritmo de crescimento ndo apresentaram uma
relacédo significativa com o nivel de internacionalizacdo das maiores empresas nacionais exportadoras para
0 mercado comunitario. Contudo, de acordo com os coeficientes encontrados dessas variaveis, foi possivel
verificar que as empresas mais internacionais eram as mais jovens, as mais rentaveis e as com maior
crescimento, 0 que parece sugerir que a internacionalizacdo tem impacto positivo nos negocios.

Quanto as limitagBes do estudo de investigac&o, refere-se o facto de a amostra incidir apenas um ano (2015),
0 que podera limitar a generalizacdo das conclusdes obtidas.

Para futuras investigacbes, sugere-se 0 estudo das empresas exportadoras para 0s mercados
extracomunitarios que tém cada vez maior importancia na internacionalizacdo das empresas portuguesas e
incluem mercados bastante atrativos como o Brasil, os PALOP’s e a China.
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